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Master Oficial Universitario en Alta Direccion en Comercio Internacional + 60
Créditos ECTS

@ 1.500 horas g Online

» 3.495 € * * 60

* Materiales didacticos, titulacion y gastos de envio incluidos.

Consulta a nuestros asesores académicos las diferentes convocatorias
establecidas para este curso académico.

DESCRIPCION

El Master en Alta Direccidon en Comercio Internacional tiene como objetivo capacitar a profesionales para
poder dirigir y gestionar organizaciones empresariales internacionales o con perspectiva de entrar en el
mercado internacional. A través del master, obtendras una vision estratégica de los diferentes campos que
debe conocer un buen directivo de una empresa, como Direccion, habilidades negociadoras, logistica,
Marketing, operaciones de financiacion... Con la realizacion del este master estaras preparado para liderar
cualquier ambito de la empresa, asi como para emprender cualquier proyecto empresarial.

Ademas, desarrollaras una vision global sobre la importancia del comercio internacional para cualquier
negocio que desea expandirse hacia nuevos mercados.
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OBJETIVOS

- Aprender a dirigir empresas desde una perspectiva global.

- Conocer aspectos fundamentales del comercio internacional.

- Analizar las distintas modalidades de financiacién internacional.

- Gestionar los contratos de compraventa internacional, cumpliendo con las previsiones de la normativa
internacional.

- Realizar la gestion documental y operativa de las operaciones de comercio internacional.

- Profundizar sobre las diversas consideraciones sobre el marketing internacional a través del proceso de
internacionalizacion.

A QUIEN VA DIRIGIDO

El Master en Alta Direccion en Comercio Internacional se dirige a profesionales que quieran desarrollar su
carrera profesional en la direccién y administracion de empresas, ocupando puestos de responsabilidad
directiva. La formacién va orientada a personas que necesiten profundizar en estrategias de direccion y
operativa de compraventa en el entorno del comercio internacional.

PARA QUE TE PREPARA

Este Master en Alta Direccion en Comercio Internacional te ofrece un completo conocimiento en
administracién y habilidades directivas enfocadas al comercio internacional, todo ello para desarrollar
actividades directivas y de responsabilidad en empresas que internacionales o que tienen perspectiva de
introducirse en nuevos mercados internacionales. Ademas, aprenderas a analizar los riesgos de la operacion e
implantar estrategias exitosas de internacionalizacion.
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SALIDAS LABORALES

Los conocimientos de este Master en Alta
Direccion en Comercio Internacional son
aplicables, profesionalmente, en el area
empresarial. Asi, podras desarrollar tu perfil
laboral como administrador de empresas,
asesor empresarial, consultor en comercio
internacional, director de Operaciones, director
estratégico, jefe de operaciones logisticas,
gerente o emprendedor.

TITULACION

Doble Titulacion: - Titulo Oficial de Master Oficial Universitario en Alta Direccién en Comercio Internacional
expedida por la Universidad e-Campus acreditado con 60 ECTS Universitarios. Su superacion dara derecho a
la obtencién del correspondiente Titulo Oficial de Master, el cual puede habilitar para la realizacion de la
Tesis Doctoral y obtencion del titulo de Doctor/a. - Titulacion de Master en Alta Direccién en Comercio
Internacional con 1500 horas expedida por EUROINNOVA INTERNATIONAL ONLINE EDUCATION, miembro
de la AEEN (Asociacion Espafiola de Escuelas de Negocios) y CLADEA (Consejo Latinoamericano de
Escuelas de Administracién)
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METODOLOGIA

Con nuestra metodologia de aprendizaje online, el alumno comienza su andadura con nosotros a través de un
campus virtual disefiado exclusivamente para desarrollar el itinerario formativo con el objetivo de mejorar su
perfil profesional. Las horas de teleformacion realizadas en el Campus Virtual se complementan con el trabajo
autonomo del alumno, la comunicacion con el docente, las actividades y lecturas complementarias y la labor
de investigacion. El Proyecto Fin de Master se realiza tras finalizar el contenido tedrico-practico en el Campus
que sera calificado con una puntuacion entre 0-6 puntos. Finalmente tendran que realizar un examen oficial
de forma presencial en espafiol de cada una de las asignaturas del master, pudiendo realizarse en la sedes de
Madrid o Bogota o en cualquiera de las sedes de la Camara de Comercio con la que la Universidad tiene un
convenio para la realizacion de las evaluaciones presenciales. Actualmente estos examenes se estan
realizando de forma online excepcionalmente por la situacion de Covid.

TEMARIO

MODULOQO 1. DIRECCION ESTRATEGICA
UNIDAD DIDACTICA 1. LAS BASES DE LA DIRECCION ESTRATEGICA
1.Introduccion a la estrategia empresarial
2.Pensamiento estratégico
3.Aspectos esenciales de la estrategia
4.Los tipos de estrategias
5.Estrategias corporativas
6.Estrategias genéricas
7.Estrategias de mercado
UNIDAD DIDACTICA 2. PROCESO DE PLANIFICACION ESTRATEGICA
1.Vision, mision y valores empresariales
2.Esquema del proceso estratégico
3.0rganizacion y niveles de planificacion de la decision estratégica
4.Las unidades estratégicas de negocio
UNIDAD DIDACTICA 3. ANALISIS ESTRATEGICO DE LA EMPRESA
1.Concepto y tipologia del entorno
2.Analisis del entorno general PEST/EL
3.Analisis del entorno especifico
4.Andlisis de PORTER
5.Grado de rivalidad existente entre los competidores
6.Amenaza de entrada de nuevos competidores
7.Amenaza de productos sustitutivos
8.Poder de negociacion de los clientes

CONFIANZA
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UNIDAD DIDACTICA 4. DIAGNOSTICO INTERNO DE LA EMPRESA
1.El perfil estratégico de la empresa
2.Analisis DAFO
3.Las matrices de cartera de productos como modelos de anaélisis estratégico
4.Matriz del BCG o de crecimiento-cuota de mercado
5.Matriz General-Electric McKinsey o de posicion competitiva-atractivo del sector
6.Matriz ADL o de posicidon competitiva-madurez del sector
UNIDAD DIDACTICA 5. LA ESTRATEGIA PROPUESTA
1.Generacion de opciones estratégicas
2.Formulacion y seleccion de la estrategia
3.Criterios de eleccion y evaluacioén de la estrategia
UNIDAD DIDACTICA 6. IMPLANTACION Y CONTROL ESTRATEGICO
1.Puesta en marcha de la estrategia
2.Nuevo disefio organizativo
3.Disponibilidad de recursos
4.Control y evaluacion de resultados
5.Inicio de ajustes correctivos
6.Cuadro de mando integral

MODULO 2. HABILIDADES DIRECTIVAS Y NEGOCIACION

UNIDAD DIDACTICA 1. LA COMUNICACION
1.El proceso de comunicacion
2.Tipos de comunicacion
3.Barreras de la comunicacion
4.l.a comunicacion efectiva
5.Aspectos importantes en la interaccion con el interlocutor
UNIDAD DIDACTICA 2. LA COMUNICACION EN LA EMPRESA
1.Las relaciones en la empresa: humanas y laborales
2. Tratamiento y flujo de la informacion en la empresa
3.La comunicacion interna de la empresa
4.La imagen corporativa e institucional en los procesos de informacion y comunicacion en las
organizaciones
5.La comunicacion externa de la empresa
6.La relacion entre organizacion y comunicacion en la empresa: centralizacion o descentralizacion
7.Herramientas de comunicacion interna y externa
UNIDAD DIDACTICA 3. RELACIONES INTERPERSONALES
1.La comunicacion interpersonal
2 Filtros y Barreras de la Comunicacion
3.El conflicto interpersonal
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4.Como expresar criticas y tipos de escucha activa
5.Concepto, finalidades y modalidades de escucha activa
6.0bstaculos que se pueden presentar
7.Técnicas para mejorar esta habilidad Social
UNIDAD DIDACTICA 4. LA NEGOCIACION
1.Estrategias de negociacion
2.Tacticas de negociacion
3.Cuestiones practicas
UNIDAD DIDACTICA 5. LA FIGURA DEL SUJETO NEGOCIADOR
1.La personalidad del negociador
2 Habilidades del negociador
3.Caracteristicas del sujeto negociador
4.Clases de negociadores
5.La psicologia en la negociacion
6.Causas del Estrés Laboral
7.Sintomas del estrés laboral
8.Consecuencias del Estrés Laboral
UNIDAD DIDACTICA 6. HABILIDADES DIRECTIVAS
1.Introduccion a las habilidades directivas
2.Liderazgo. Habilidad personal y directiva clave
3.Enfoques en la teorfa del liderazgo
4. Estilos de liderazgo
5.El papel del lider
UNIDAD DIDACTICA 7. HABILIDADES SOCIALES EN LA GESTION DE GRUPOS
1.Introduccion a las habilidades sociales
2.Asertividad
3.Empatia
4.Escucha activa
5.Autoestima
UNIDAD DIDACTICA 8. MOTIVACION DEL ENTORNO LABORAL
1.La motivacion en el entorno laboral
2.Teorias sobre la motivacion laboral
3.El lider motivador
4. | a satisfaccion laboral

MODULO 3. TRAFICO DEL COMERCIO Y CONTRATACION

INTERNACIONAL
UNIDAD DIDACTICA 1. INTRODUCCION AL COMERCIO INTERNACIONAL
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1.Introduccion
2.Recorrido histérico
3.Ventajas del Comercio Internacional
4. Operaciones del Comercio Internacional
5.Elementos que componen el Comercio Internacional
UNIDAD DIDACTICA 2. SUJETOS DEL COMERCIO INTERNACIONAL
1.Introduccion
2.El empresario individual y el ejercicio del comercio en Europa y en Espafia
3.El empresario social
4 Las sociedades en Espafia y en el extranjero
5.Cooperacién y concentracion entre sociedades
6.Incidencias en el derecho comunitario
UNIDAD DIDACTICA 3. ORGANIZACIONES INTERNACIONALES PARTICIPANTES EN EL COMERCIO
INTERNACIONAL
1.Las organizaciones internacionales
2.Los organismos especializados de las Naciones Unidas
3.0rganizaciones Internacionales de ambito regional
UNIDAD DIDACTICA 4. REGIMEN JURIDICO ESPANOL DEL COMERCIO EXTERIOR
1.Marco normativo general del comercio exterior en Espafia
2.Influencias de las disposiciones de la Union Europea
3.Politica comercial multilateral
UNIDAD DIDACTICA 5. LA CONTRATACION INTERNACIONAL
1.La contratacion internacional
2.Los principios sobre los contratos internacionales
3.Concepto, elementos y clasificacion del contrato internacional
4.Formacion del contrato
5.Cumplimiento del contrato
6.Clausulas contractuales
UNIDAD DIDACTICA 6. DETERMINACION DEL REGIMEN JURIDICO
1.Introduccion
2.Ley aplicable al contrato internacional
3.El Convenio de Roma de 1980 y el Reglamento de Roma |
4.La Ley reguladora del contrato internacional al amparo del Reglamento de Roma |
5.Accién de las normas imperativas
UNIDAD DIDACTICA 7. COMPRAVENTA INTERNACIONAL
1.La compraventa internacional
2. Libertades comunitarias: la libre circulacion de mercancias
3.La Lex Mercatoria
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4.La Convencion de Viena de 1980 aplicada a la compraventa internacional
5.Los INCOTERMS

UNIDAD DIDACTICA 8. BIENES INMATERIALES Y DERECHO DE LA COMPETENCIA
1.Propiedad industrial
2.Propiedad intelectual
3.Competencia desleal
4.Derecho de defensa de la competencia

UNIDAD DIDACTICA 9. DISTINTAS MODALIDADES DE CONTRATO
1.Contratos de intermediacion comercial
2.El transporte internacional
3.Contratos de financiacién
4.Contratos de seguros

UNIDAD DIDACTICA 10. VIAS DE SOLUCION DE CONTROVERSIAS
1.Controversias en el ambito del comercio internacional
2 Vias de jurisdiccion estatal
3.El arbitraje internacional

MODULO 4. OPERATIVA DE LA COMPRAVENTA INTERNACIONAL

UNIDAD DIDACTICA 1. EL COMERCIO INTERNACIONAL. PERSPECTIVA ECONOMICA, POLITICAY
JURIDICA

1.Ambitos del Comercio: Comercio Interior, Exterior e Internacional

2.Espafay el comercio exterior: comercio de productos, servicios e inversiones, marco normativo, régimen
de las importaciones y exportaciones, relaciones con terceros paises

3.Magnitudes Macroeconémicas: Balanza de pagos, PIBy PNB

4.0rganismos Internacionales

5.La Integracion Econdmica Regional

6.La Unidn Europea: Politica comercial y Mercado unico
UNIDAD DIDACTICA 2. BARRERAS Y OBSTACULOS EN EL TRAFICO DE MERCANCIAS

1.Aranceles

2. Medidas cuantitativas, barreras técnicas, sanitarias y medioambientales

3.Medidas de lucha contra practicas desleales: medidas antidumping, antisubvencion y de salvaguardia
UNIDAD DIDACTICA 3. FUENTES DE INFORMACION Y HERRAMIENTAS DE BUSQUEDA EN EL
COMERCIO INTERNACIONAL

1.Informacion sobre clientes, proveedores, paises de origen y destino e internacionalizacion

2.Fuentes de informacion en el comercio internacional: ICEX, Camaras de Comercio, Oficinas comerciales,
Asociaciones empresariales, Entidades financieras y AEAT

3.Buscadores y bases de datos online en el comercio internacional

4.Administracion de la informacion de comercio internacional
UNIDAD DIDACTICA 4. ADMINISTRACION DE CLIENTES Y PROVEEDORES EN EL COMERCIO
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INTERNACIONAL
1.Localizacion y Busqueda de clientes/proveedores internacionales
2.Clasificacion de los clientes/proveedores y criterios de organizacion
3.Tipos de archivos de los clientes/proveedores
4.Confeccion de fichas y bases de datos de clientes y proveedores
5.Control de clientes/proveedores
6.Sistemas de alertas de nuevos clientes/proveedores
7.Reclamaciones en las operaciones de compraventa internacional
UNIDAD DIDACTICA 5. CIRCUNSTANCIAS QUE AFECTAN AL PROCESO DE COMPRAVENTA
INTERNACIONAL
1.0bligaciones de las partes en las operaciones de compraventa internacional
2.Clausulas generales del contrato de compraventa internacional
3.Reglas internacionales para la interpretacion de los términos comerciales. INCOTERMS
4. Interpretacion practica de cada INCOTERM
5.Ejemplo INCOTERM
6.El comercio electrénico: principales aspectos
UNIDAD DIDACTICA 6. ELABORACION DE OFERTAS EN EL COMERCIO INTERNACIONAL
1.Proceso Comercial en las operaciones de compraventa internacional
2.0ferta Internacional: informacion, elaboracion, presentacion, negociacion y condiciones
3.Elementos de la tarifa de precios: producto, unidad de venta, vigencia, precio y condiciones
4. Presentacion de la tarifa
UNIDAD DIDACTICA 7. ORGANIZACION DE PEDIDOS Y FACTURACION EN EL COMERCIO
INTERNACIONAL
1.0peracion comercial: informacion y documentacion
2.0rden de pedido: contenido, revision, pedido firme y confirmacion de pedido
3.Preparacion de pedido. Lista de contenido
4.Factura proforma y determinacion del precio de los bienes o servicios
5.Factura comercial y realizacion de la expedicion
6.Ejemplo de factura comercial
7.Cédigo TARIC
8.Ejemplo resuelto: Coédigo TARIC
9.Financiacion y cobertura del riesgo de las operaciones internacionales
UNIDAD DIDACTICA 8. GESTION ADMINISTRATIVA DEL COMERCIO INTERNACIONAL CON
MEDIOS INFORMATICOS
1.Aplicaciones generales: funcion y utilidades
2.Aplicaciones especificas: descripcion, funciones y utilizacion

MODULO 5. GESTION Y ANALISIS DE INVERSIONES
UNIDAD DIDACTICA 1. LA INVERSION EN LA EMPRESA
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1.Concepto y clases de inversion
2.El ciclo de un proyecto de inversion
3.Elementos de un proyecto de inversion
UNIDAD DIDACTICA 2. ANALISIS ECONOMICO DE UN PROYECTO DE INVERSION
1.Métodos de valoraciéon econdmica
2.Determinacién de los flujos de caja
3.Criterios financieros (VAN y TIR)
4.Seleccion de proyecto de inversion
UNIDAD DIDACTICA 3. RIESGO EN EL ANALISIS DE INVERSIONES
1.Métodos simples del tratamiento del riesgo
2.Anélisis de la sensibilidad y de los distintos escenarios
3.Decisiones secuenciales: arboles de decision
UNIDAD DIDACTICA 4. TIPOLOGIA DE INVERSIONES
1.Inversién en activos fijos
2 Necesidades Operativas de Fondos (NOF)
UNIDAD DIDACTICA 5. COSTE DE CAPITAL
1.Coste de la deuda
2.Coste medio ponderado de capital (WACC)
UNIDAD DIDACTICA 6. ANALISIS DE SITUACIONES ESPECIALES
1.Alquilar o comprar
2.Proyecto de ampliacion
3.Proyecto de outsourcing

MODULO 6. OPERACIONES DE FINANCIACION INTERNACIONAL

UNIDAD DIDACTICA 1. SISTEMA FINANCIERO Y OPERACIONES FINANCIERAS: APROXIMACION
1.El sistema financiero
2.Mercados financieros: caracteristicas, tipos y operaciones
3.Los intermediarios financieros
4 Activos financieros: tipos y caracteristicas
5.Unién Europea: Union Econdmica y Monetaria
UNIDAD DIDACTICA 2. OPERACIONES Y CALCULO FINANCIERO
1.Equivalencia financiera de capitales: leyes financieras de capitalizacion y descuento
2.Capitalizacion simple y compuesta
3.0peraciones de célculo: Tasa Anual Equivalente (TAE), Valor Actual Neto (VAN), Tasa Interna de
Rendimiento (TIR)
4 Las rentas financieras: rentas constantes y rentas variables
5.Nuevas tecnologias aplicadas a la gestion financiera
UNIDAD DIDACTICA 3. FINANCIACION DE OPERACIONES DE COMERCIO INTERNACIONAL
1.Instrumentos de financiacion
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2.Los préstamos

3.Sistema de amortizacién de los préstamos

4.El crédito

5.Ejercicio resuelto: cuadro de amortizacion de préstamo. Sistema francés
UNIDAD DIDACTICA 4. FINANCIACION DE LAS OPERACIONES DE EXPORTACION

1.Créditos de pre-financiacion

2.Créditos de post-financiacion: financiacion del aplazamiento del pago

3.Financiacion de las exportaciones facturadas y financiadas en moneda doméstica

4. Financiacion de las exportaciones facturadas en moneda doméstica y financiadas en divisa

5.Financiacion de las exportaciones facturadas en divisa y financiadas en moneda doméstica

6.Financiacion de las exportaciones facturadas y financiadas en divisas

7.Documentacion

8.Busqueda de informacion sobre financiacion de exportaciones: fuentes fisicas e informéaticas
UNIDAD DIDACTICA 5. FINANCIACION DE LAS OPERACIONES DE IMPORTACION

1.Financiacion de las importaciones facturadas y financiadas en moneda doméstica

2.Financiacion de las importaciones facturadas en moneda doméstica y financiadas en divisa

3.Financiacién de las importaciones facturadas en divisa y financiadas en moneda doméstica

4.Financiacion de las importaciones facturadas y financiadas en divisas

5.Documentacion

6.Busqueda de informacion sobre financiacion de importaciones: fuentes fisicas e informaticas
UNIDAD DIDACTICA 6. OTRAS FORMAS DE FINANCIACION DE LAS OPERACIONES DE COMERCIO
INTERNACIONAL

1.Factoring: modalidades, la firma del contrato de factoring, la tarifa de factoraje y el tipo de interés, partes
que intervienen, operativa, plazos de cobro

2.Forfaiting: requisitos para la formalizacion, plazo de las operaciones, partes que intervienen, operativa,
caracteristicas y diferencias con factoring, coste

3.0peraciones de compensacion: concepto, caracteristicas, modalidades y ventajas

4 Operaciones triangulares
UNIDAD DIDACTICA 7. FINANCIACION DE LAS OPERACIONES DE COMERCIO INTERNACIONAL
CON APQYO OFICIAL

1.Apoyo a la internacionalizacion

2.Apoyo a las inversiones exteriores

3.Crédito Oficial a la Exportacion

4. Apoyo financiero oficial de las Administraciones autonémicas y locales

5.Camaras de Comercio

MODULO 7. TRANSPORTE Y FLUJO DE MERCANCIAS A LARGA

DISTANCIA
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UNIDAD DIDACTICA 1. ANALISIS Y CARACTERISTICAS DE LOS SERVICIOS DE TRANSPORTE DE
LARGA DISTANCIA

1.Particularidades del transporte internacional

2.0peradores especificos del transporte internacional

3.Marco juridico del transporte internacional
UNIDAD DIDACTICA 2. OPERATIVA DEL TRANSPORTE INTERMODAL

1.Los distintos modos de transporte y sus caracteristicas : carretera, ferrocarril, maritimo, fluvial, aéreo,
multimodal

2.Comparativa del modo de transporte en relacion a su rapidez, capacidad, seqguridad, coste y tipo de
mercancia

3.Aspectos técnicos del transporte: vehiculos y limitaciones

4 Ordinario

5.Especial: mercancias peligrosas (MMPP), perecederas, animales vivos, consolidacion y grupaje

6.Criterios de seleccion de modos de transporte

7.Criterios de seleccion de otros medios logisticos (embalaje, almacenamiento, manipulacion, despacho
aduanero, seguro)

8.Formas de comercializacion del transporte en los diversos modos

9.Normativas reguladoras en los distintos modos de transporte
UNIDAD DIDACTICA 3. PLANIFICACION DE OPERACIONES DE TRANSPORTE DE LARGA
DISTANCIA

1.Métodos de planificacion y distribucion de cargas en transporte internacional

2.Redes e infraestructuras de transporte a nivel europeo e internacional

3.Las plataformas intermodales

4.Planificacién y seleccion de rutas y modo/s de transporte

5.Costes en las operaciones de transporte internacional

6.Tarifas y precios segun los modos de transporte

7.Interpretacion de los INCOTERMSs en relacién a la planificacion de operaciones de transporte internacional
UNIDAD DIDACTICA 4. GESTION DOCUMENTAL BASICA DE OPERACIONES DE TRANSPORTE
INTERNACIONAL

1.Documentacion propia de la mercancia en exportaciones e importaciones

2.Documentacion de transporte segun el modo

3.Documentacion de proteccion juridica de la mercancia

4. Documentacion de transito de las mercancias

5.Procedimiento administrativo aduanero
UNIDAD DIDACTICA 5. CONTROL Y SEGURIDAD EN EL TRANSPORTE INTERMODAL DE
MERCANCIAS

1.Seqguridad de la mercancia en el transporte intermodal: Obligaciones de la empresa transportista y los
agentes implicados
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2.Proteccion fisica y juridica de la mercancia

3.Preparacion de la mercancia: proteccion fisica: envases y embalajes

4.Normalizacion, certificacion y homologacién de los envases y embalajes

5.Criterios de seleccion de embalajes seguin modo de transporte

6.Unidades de carga y transporte: paletizacion y contenerizacion

7.Manipulacion y estiba de mercancias

8.Etiquetado y sefializacion de mercancias

9.Identificacion electronica de embalajes

10.Transportes de naturaleza especifica: mercancias perecederas, peligrosas, animales vivos, otros

11.Aplicaciones informaticas en la distribucion espacial en la carga de mercancias

12.Gestion de incidencia o siniestro en el transporte internacional e intermodal

13.Atencién de siniestros: comunicacion, aportacion de documentacion, reclamacion de dafios

14 Actuaciones correctoras
UNIDAD DIDACTICA 6. APLICACIONES INFORMATICAS EN LAS OPERACIONES DE TRANSPORTE
INTERNACIONAL DE MERCANCIAS

1.Aplicaciones de seguimiento, registro, comunicacion e informacion sobre recorrido y situacion de la
mercancia: correo electronico, Internet, sistema de informacion EDI, GPS, otros

2.Alimentacion y mantenimiento de bases de datos en relacion al servicio de transporte internacional

3.Sistemas de informacién y comunicacion con clientes: web, correo electrénico, fax

MODULO 8. MARKETING INTERNACIONAL Y VENTAS
UNIDAD DIDACTICA 1. MARKETING PARA COMERCIO INTERNACIONAL
1.Definicion de Marketing
2.Tipologia de marketing segun el ambito de aplicacion
3.Funcion del marketing estratégico
4.Funcion del marketing operativo
5.Las 4 Ps del marketing-mix
UNIDAD DIDACTICA 2. ESTRATEGIA DE MARKETING INTERNACIONAL
1.Los niveles que componen la multinacional
2.Investigacion y seleccion de mercados internacionales
3.El factor riesgo en inversiones en el extranjero
4.Operaciones de marketing en mercados segmentados
5.Estudio del entorno como factor clave en mercados internacionales
6.Fundamentos clave para la eficiencia en la empresa
7. Toma de decisiones en el marketing internacional
8.Elaboracion del plan de marketing para entornos internacionales
9.Estrategia internacional en los planes de marketing
UNIDAD DIDACTICA 3. MARKETING MIX PARA EL COMERCIO INTERNACIONAL
1.El producto orientado al mercado internacional

CONFIANZA
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2.La distribucion orientada al mercado internacional
3.La comunicacion orientada al mercado internacional
4.El precio orientado al mercado internacional
UNIDAD DIDACTICA 4. POSICIONAMIENTO ESTRATEGICO EN LA INTERNACIONALIZACION
1.Tendencias globales
2.El atractivo de mercado Los grupos estratégicos
3.La caracterizacion de la empresa propia
4.Las capacidades dinamicas
5.El liderazgo y otras opciones
6.Definicion de la estrategia
UNIDAD DIDACTICA 5. PLANIFICACION DE MARKETING INTERNACIONAL
1.El plan de marketing como instrumento de planificacion y control de la actividad comercial internacional
2.Analisis de la situacion
3.Establecimiento de los objetivos del marketing
UNIDAD DIDACTICA 6. PLAN OPERATIVO Y ACCIONES DE MARKETING INTERNACIONAL
1.El plan de accién de marketing
2.Asignacion presupuestaria de las acciones de marketing
3.El control del plan de marketing
4. Herramientas informaticas para la organizacion y planificacion de marketing internacional
UNIDAD DIDACTICA 7. BRIEFING DE PRODUCTOS Y/0O MARCAS EN LA INTERNACIONALIZACION
DE LA EMPRESA
1.Concepto y funciones del briefing en el marketing
2.Determinacion de los objetivos del briefing
3.La eleccion de la estructura del briefing
4.Cémo realizar un briefing
UNIDAD DIDACTICA 8. LAS TRES PERSPECTIVAS COMPETITIVAS
1.Mercado y competencia
2.Capacidades y competencias
3.Value Innovation
UNIDAD DIDACTICA 9. APLICACIONES PRACTICAS DE MARKETING
1.Elementos de Marketing Mix
2.La politica del producto
3.La politica del precio
4.La politica de promocién
5.La politica de distribucion
UNIDAD DIDACTICA 10. LA ESTRATEGIA EN LA PRACTICA
1.El portafolio de iniciativas
2.Canales de venta
3.Los modelos organizativos
4.El reto logistico
5.Casos de éxitos y fracasos del marketing internacional

MODULO 9. PROYECTO FIN DE MASTER

www.euroinnova.edu.es g @ LLAMA GRATIS: (+34) 900 831 200



https://www.euroinnova.edu.es/master-direccion-comercio-internacional-online
https://api.whatsapp.com/send?text=Solicito Informacion desde el PDF&phone=34958050217
http://www.euroinnova.edu.es

} ecAMPUS

UNIVERSITY

Master Oficial Universitario en Alta Direccion en Comercio Internacional + 60 Créditos ECTS

FORMAS DE PAGO

Contrareembolso / Transferencia / Tarjeta de Crédito / Paypal

Tarjeta de Crédito / PayPal: Eligiendo esta opcién de pago, podra abonar el importe
correspondiente, comodamente en este mismo instante, a través de nuestra pasarela de pago
segura concertada con Paypal

Transferencia Bancaria Eligiendo esta opcion de pago, debera abonar el importe
correspondiente mediante una transferencia bancaria. No sera aceptado el ingreso de
cheques o similares en ninguna de nuestras cuentas bancarias.

Contrareembolso: Podra pagar sus compras directamente al transportista cuando reciba el
pedido en su casa . Eligiendo esta opcion de pago, recibira mediante mensajeria postal, en la
direccion facilitada

Otras: PayU, Sofort, Western Union / SafetyPay

Fracciona tu pago en comodos Plazos sin Intereses + Envio Gratis

FORMAS DE PAGO:

Tarjeta Contrareembolso

Paypal Transferencia
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