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SOBRE INESEM

INESEM Business School como Escuela de
Negocios Online tiene por objetivo desde su
nacimiento trabajar para fomentar y contribuir
al desarrollo profesional y personal de sus
alumnos. Promovemos una ensenanza
multidisciplinar e integrada, mediante la
aplicacién de metodologias innovadoras de
aprendizaje que faciliten la interiorizacion de
conocimientos para una aplicacidn practica
orientada al cumplimiento de los objetivos de
nuestros itinerarios formativos.

En definitiva, en INESEM queremos ser el lugar
donde te gustaria desarrollar y mejorar tu
carrera profesional. Porque sabemos que la
clave del éxito en el mercado es la "Formacion
Prdctica" que permita superar los retos que
deben de afrontar los profesionales del futuro.
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v DURACION 300 Entidad impartidora:
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BUSINESS SCHOOL
MODALIDAD Online

CurSO Supeﬂor en BrOker |nmob|l|arlo Programa de Becas / Financiacion 100% Sin Intereses

Titulacion Cursos superiores

- Titulacion Expedida y Avalada por el Instituto Europeo de Estudios
Empresariales. “Ensenanza no oficial y no conducente a la

obtencion de un titulo con caracter oficial o certificado de
profesionalidad.”
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Resumen Objetivos

EL Broker Inmobiliario es una figura que surge en el sector inmobiliario estadounidense. Su

papel es similar al del Agente Inmobiliario tradicional, no obstante, su ambito de actuacion es Con el Cursos Superiores Curso Superior en Broker Inmobiliario usted
sumamente mas extenso que éste Ultimo. Concretamente, estos profesionales trabajan, a su alcanzara los siguientes objetivos:

vez, con agentes que captan las propiedades, asi como los compradores y vendedores.El

Curso Superior de Broker Inmobiliario se encuentra enfocado al encargo y coordinacién de la

operativa inmobiliaria al completo, desde la propia comercializacién y valoracién hasta los e Conocer el régimen normativo aplicable al sector inmobiliario.
aspectos legales correspondientes.Eligiendo a INESEM, tendras a tu disposicién a un equipo

de profesionales especializados en la operativa inmobiliaria, los cuales te acompaiaran ¢ Aprender el procedimiento del Registro, concretamente, la calificacion,
durante toda tu formacién proporcionandote los aspectos practicos indispensables. la inscripcion, las anotaciones preventivas o los asientos.

e Estudiar las particularidades de los contratos de arrendamiento y los
contratos de compraventa.

e Analizar las técnicas para la valoracion de activos inmobiliarios, como el
método de comparacion, el método coste....

e Adquirir las competencias y habilidades practicas que garantizaran la
captacion o ventas de activos inmobiliarios.

A quién va dirigido
EL Curso de Bréker Inmobiliario esté dirigido a los profesionales del sector, asi como a los propiedad horizontal y su relacién con el Registro de la Propiedad.
graduados en ciencias econdmicas o sociales que deseen ampliar o adquirir los conocimientos

e Aprender sobre el procedimiento a seguir para la constitucion de la

e Analizar otras figuras analogas a la Propiedad Horizontal.

indispensables sobre la operativa inmobiliaria en general, abarcando desde la confeccién de
los contratos tradicionales hasta las técnicas mas avanzadas de valoracion y comercializacion
de activos inmobiliarios.
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Para qué te prepara

Es indispensable que los alumnos
persigan adquirir la alta cualificacion
que le esinherente. Para ello, te
especializaras en el ambito de los
contratos de arrendamiento y
compraventa inmobiliaria; las técnicas
para la valoracion, tasaciony
comercializacion de activos
inmobiliarios y de los conocimientos
practicos en materia de Administracion
de Fincas y Gestion de Comunidades de
Propietarios.

Salidas Laborales

El Curso de Bréker Inmobiliario esta
especializado en las materias
indispensables para los profesionales
que desarrollan su actividad en este
sector. En concreto, superando la
formacién el alumno/a podra
emprender individualmente como
asesor especializado en derecho
inmobiliario; emprender con su propia
empresa inmobiliaria; consultor
inmobiliario; abogado especializado en
valoracién de activos inmobiliarios.
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., Por qué elegir INESEM?

El alumno
es el

protagonista

Innovacion
y Calidad

Empleabilidad
y desarrollo
profesional

INESEM
Orienta

Facilidades
Economicas
y Financieras

Nuestro modelo de aprendizaje se adapta a las necesi-
dades del alumno, quién decide coémo realizar el proce-
so de aprendizaje a través de itinerarios formativos que

permiten trabajar de forma auténoma y flexible.

Ofrecemos un servicio de orientacion profesional y pro-
gramas de entrenamiento de competencias con el que
ayudamos a nuestros alumnos a crear y optimizar su

perfil profesional. 02

= Ofrecemos el contenido mas actual y novedoso, respon-
diendo a la realidad empresarial y al entorno cambiante
con una alta rigurosidad académica combinada con for-

O 8 macion practica.

Ofrecemos una asistencia complementaria y personalizada

que impulsa la carrera de nuestros alumnos a través de nu-

estro Servicio de Orientacion de Carrera Profesional permi-

tiendo la mejora de competencias profesionales mediante 04

programas especificos.

Ofrecemos a nuestros alumnos facilidades para la rea-
lizacion del pago de matriculas 100% sin intereses asi
como un sistema de Becas para facilitar el acceso a
nuestra formacion.
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Curso Superior en Broker Inmobiliario

Maodulo 1. Introduccidn a la gestidon inmobiliaria derecho y regulacion

Maodulo 2. Técnicas para la valoracion de activos inmobiliarios
Maodulo 3. Técnicas de venta y comercializacidon de activos inmobiliarios

Modulo 4. Administracion y gestidon de comunidades
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Curso Superior en Broker Inmobiliario

Modulo 1.

Introduccion a la gestion inmobiliaria derecho y regulacion

Aspectos introductorios de la gestién
inmobiliaria

El derecho real de propiedad y los derechos
reales limitativos de dominio

La compraventa (i)

1. Repercusion juridica y econdmica

2. El técnico gestor inmobiliario

3. El mandato

4. Arrendamiento de servicios

5. Regulacion juridica del corretaje y la mediacion
6. Aspectos relevantes de la nota de encargo

. Aspectos introductorios al Derecho inmobiliario

. Aspectos fundamentales del derecho de propiedad

. El derecho de propiedad en la Constitucién Espafiola
. El derecho de usufructo

. El derecho real de servidumbre

. Derechos reales limitativos de dominio

. Problemas de vecindad

0 N O L1 A NN

. Tipos de propiedad inmobiliaria: propiedad urbanay
propiedad rudstica

9. Los tipos de suelo
10. Las restricciones y los derechos derivados

11. Restricciones y limitaciones de las parcelaciones
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1. La tramitacién de la compraventa

2. Aspectos fundamentales del contrato de arras

3. Concepcion juridica del contrato de opciéon de compra
4. Las promesas de compra y de venta

5. Tipos de precontratos

La compraventa (ii)

1. Repercusién juridica y econdémica de la compraventa
2. Concepcion y caracteres de la compraventa
3. Los sujetos intervinientes en la compraventa

4. Concepcion juridica del objeto de compraventa: cosa por
precio
5. La perfeccion del contrato de compraventa

6. Deberes y obligaciones del comprador: pago del precioy
de los intereses

7. Deberes y obligaciones del comprador: pago del precio y
de los intereses

8. Tipos de contratos

Fundamentos teoéricos del derecho inmobiliario
y el derecho registral

1. Concepciodn, caracteres y contenido del Derecho
inmobiliario y registral

2. Principio de publicidad registral

3. El registro de la propiedad

La institucién del registro de la propiedad

1. Institucion registral: el Registro de la propiedad
2. Objeto del registro

3. Concepcion juridica de la inmatriculacion

4. Situaciones inscribibles

5. Titulos inscribibles

6. Situaciones que ingresan en el registro

7. Los titulos inscribibles: objeto formal de entrada en el
Registro de la Propiedad
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Proceso y procedimiento del registro

El arrendamiento (i)

El arrendamiento (ii)

El arrendamiento (iii)

1. Fundamentos tedricos del asiento de presentacion
2. Calificacién en el Registro de la Propiedad

3. La inscripcion registral

4. Concepcion juridica de la fe puablica registral

5. Concepcion de las anotaciones preventivas

6. Otras figuras juridicas registrales: los asientos

La hipoteca como derecho real de garantia

. Fundamentos juridicos de los derechos reales de garantia
. Concepcién juridica de la hipoteca inmobiliaria

. Sujetos intervinientes de la hipoteca inmobiliaria

. Constitucién del derecho real de garantia de la hipoteca

. El objeto del derecho real de garantia de la hipoteca

. La obligacién garantizada de la hipoteca

N O AN R

. Extincion del derecho real de garantia de hipoteca

1. Concepcién y caracteres del contrato de arrendamiento
2. Elementos fundamentales del arrendamiento

3. La normativa vigente en materia de arrendamientos

4. Obligaciones y derechos para el arrendatario

5. Concepcion juridica del subarriendo

6. Los deberes del arrendador

7. Aspectos fundamentales de la enajenacién de la cosa
arrendada

8. La extincién del contrato de arrendamiento
9. Concepcidn juridica del desahucio
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1. Legislacién especifica en materia de arrendamientos
urbanos

2. Clasificacion de los contratos de arrendamientos urbanos
3. Fundamentos juridicos del arrendamiento de vivienda

4. Aspectos clave del contra de arrendamiento: duracién y
prérroga

5. Concepcién juridica de la renta

6. Obras de conservacion y mejora

7. Obras de conservacién y mejora

8. La concepcion juridica de la cesion y el subarriendo

9. Regulaciéon de la subrogaciéon en el contrato de
arrendamiento

10. Especialidad de la extincién del contrato de
arrendamiento urbano

11. Regulacion juridica de la indemnizacion del arrendatario
12. Especial referencia al régimen transitorio, Decreto Boyer

1. Regulacion del arrendamiento para uso distinto a la
vivienda

2. Concepcion juridica de la cesion, subarriendo y
subrogacién

3. Aspectos fundamentales de la duracién del contrato
4. Concepcion juridica de la renta

5. Concepcién juridica de las obras de conservaciony
mejora

6. La ordenacion juridica de las obras de conservaciény
mejora

7. Especialidad de la extincidon del contrato de
arrendamiento para uso distinto a la vivienda

8. Regulacion juridica de la indemnizacion del arrendatario

9. Viscitudes los contratos de arrendamiento, su régimen
transitorio
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Modulo 2.

Técnicas para la valoracion de activos inmobiliarios

équé son las valoraciones y tasaciones
inmobiliarias?

1. Conceptos y definiciones

2. Quién realiza la valoracion o tasacion

3. Objeto de la valoraciéon inmobiliaria

4. Definiciones previas a la valoraciéon de inmuebles
5. Finalidad de la valoracién y tasacion inmobiliaria

Valoracién de inmuebles y marco normativo

1. Objetivos y funcion de la valoracion de inmuebles
2. Principios de valoracién

3. Fuentes de informacion de precios y alquileres

4. Tipos de valoracién

5. Legislacion aplicable a la tasacion de inmuebles
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Tipos de propiedades y derechos sobre los
bienes

Normativa aplicable a las valoraciones y
tasaciones inmobiliarias

1. La propiedad

2. La accesion y la ocupacién como modos especificos de
adquirir la propiedad

3. El derecho real de usufructo y los derechos de usoy
habitacion

4. La hipoteca inmobiliaria

1. Orden ECO/805/2003, de 27 de marzo, sobre normas de
valoracion de determinados derechos para ciertas
finalidades financieras

2. Real Decreto 1020/1993, de 25 de junio, por el que se
aprueban las normas técnicas de valoracion y el cuadro
marco de valores del suelo y de las construcciones para
determinar el valor catastral de los bienes inmuebles de
naturaleza urbana

3. Real Decreto Legislativo 7/2015, de 30 de octubre, por el
que se aprueba el texto reunido de la Ley Sueloy
Rehabilitacion Urbana

4. Real Decreto 1492/2011, de 24 de octubre, por el que se
aprueba el Reglamento de Valoraciones de la Ley Suelo

5. Real Decreto 775/1997, de 20 de mayo, sobre el Régimen
Juridico de homologacién de los servicios y sociedades de
tasacion

6. Ley 58/2003, de 17 de diciembre, General Tributaria

7. Decreto de 8 de febrero de 1946 por el que se aprueba
la nueva redaccion oficial de la Ley Hipotecaria

8. Real Decreto Legislativo 1/1993, de 24 de septiembre,
por el que se aprueba el reglamento de valoraciones de la
Ley Suelo

9. Disposiciones del Cédigo Civil
10. Ley 1/2000, de 7 de enero, de Enjuiciamiento Civil
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Valoracién de bienes inmuebles y derechos

1. Cuestiones previas a la valoracion de inmuebles y
derechos

2. Valoraciéon de edificios y elementos de un edificio
3. Valoracién de fincas rdsticas
4. Valoracién de solares y terrenos

5. Valoracién de determinados derechos y los bienes objeto
de los mismos

Calculo del valor de reemplazamiento bruto y
neto por el método de coste

Calculo del valor de mercado por el método de
comparacion

Calculo del valor hipotecario y de mercado de
un bien por el método residual

1. Consideraciones relativas al método del coste

2. Procedimiento de calculo del valor de reemplazamiento
bruto

3. Procedimiento de cdlculo del valor de reemplazamiento
neto

1. Consideraciones relativas al método de comparaciény
concepto

2. Aplicabilidad y requisitos para la utilizacion del método
de comparacion

3. Procedimiento para el calculo por comparacién
4. Determinacion del valor de mercado

Valoracién de inmuebles que producen rentas o
son susceptibles de llegar a producirlas por el
método de actualizacion de rentas

1. Consideraciones relativas al método de actualizacion de
rentas

2. Aplicabilidad y requisitos para la utilizacién del método
de actualizacion

3. Procedimiento de calculo del valor por actualizacién
4. Férmula de calculo de valor por actualizacién

5. Compatibilidad con el método de comparacion
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1. Consideraciones relativas a los métodos residuales de
valoracion

2. Condiciones de aplicabilidad y requisitos para la
utilizacién de los métodos residuales

3. Método residual estatico

4. Método residual dindmico
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Modulo 3.

Técnicas de venta y comercializacion de activos inmobiliarios

Marketing y comunicacién en el sector
inmobiliario

Organizacion de la promocién comercial
inmobiliaria

La venta de bienes inmobiliarios

Documentacion en la venta inmobiliaria

1. Conceptos basicos de marketing aplicados a la 1. Los puntos de venta de inmuebles

comercializacion inmobiliaria 2. Lineas de producto y estrategias de posicionamiento

2. El plan de marketing: 3. El proceso de decisién de compra

3. El plan de medios y comunicacion: 4. Informacion grafica de los productos inmuebles

4. Las acciones comerciales en el sector inmobiliario 5. Documentacion de la promocién comercial de inmuebles
5. Las campanas publicitarias periédicas o puntuales
6. Marketing directo:

7. Telemarketing y gestion de relaciones con clientes (CRM) Medios y soportes de promocion comercial

inmobiliaria

1. El disefio del mensaje comercial
2. Medios e instrumentos de promocién

3. Soportes de promocién inmobiliaria:

Curso Superior en Broker Inmobiliario [ 22 ] INESEM BUSINESS SCHOOL

1. Definicion de la venta personal inmobiliaria

2. Caracteristicas de la venta inmobiliaria

3. La venta de bienes de consumo vs las ventas de alto
precio y riesgo

4. Las caracteristicas del cliente y el proceso de decision
del cliente

Técnicas de venta personal en la venta
inmobiliaria

1. El proceso de venta

2. Deteccion de necesidades y capacidad del cliente de
productos o servicios inmobiliarios:

3. Las técnicas de escucha activa

4. Presentacion del producto inmobiliario

5. Argumentacion comercial:

6. Técnicas de tratamiento de objeciones a la venta:
7. El cierre de la venta inmobiliaria:

8. Las técnicas del cierre

1. El control de recepcion de los clientes potenciales
2. Las visitas al inmueble

3. Preparacion de las condiciones basicas de la oferta de
compra

4. La asistencia a la firma del acuerdo

5. El estudio del éxito y fracaso de las operaciones
intentadas

Curso Superior en Broker Inmobiliario [ 23 ] INESEM BUSINESS SCHOOL


https://www.inesem.es/
https://www.inesem.es/

Modulo 4.

Administracion y gestion de comunidades

Fundamentos del titulo constitutivo y la cuota El gobierno de las comunidades de propietarios
de participacion

1. Constitucién y funciones de la junta de propietarios

La constitucidn de la propiedad horizontal Figuras juridicas anélogas de la propiedad 1. Aspe.ct.os 1r.11troductor1os del titulo constitutivo y la cuota 2. La figura del presidente
horizontal de participacion 3. La figura del vicepresidente
2. |dentificacion y diferenciacion del titulo constitutivo y la 4. La importancia del administrador

1. Concepto de Propiedad Horizontal

escritura de compraventa . . . .
P 5. La designacion y funciones del secretario

2. La constitucion de la propiedad horizontal 1. Fundamentos juridicos de la comunidad de bienes 3. Fundamentos de la cuota de participacién
3. Exigencias de las comunidades de propietarios 2. La privacidad de los complejos inmobiliarios 4. Interrogantes del titulo constitutivo y la cuota de 6. |”tefrdOgda”tedS de los 6rganos de gobierno de las
: comunidades de vecinos
4. Aspectos fundamentales de la propiedad horizontal en 3. Multipropiedad: el aprovechamiento por turnos participacion
relacion con el registro de la propiedad 4. Las plazas de garaje
5. Desaparicion de la propiedad horizontal 5. Interrogantes de las figuras analogas a la propiedad Dif acion de L l ‘
6. Fundamentacién del titulo constitutivo horizontal EL régimen interior: estatutos y normas 1Teérenciacion de los elementos comunes 'y

7. Interrogantes de la propiedad horizontal privativos

1. Aspectos fundamentales de los estatutos .
1. Los elementos comunes necesarios

2. Establecimiento de normas de régimen interior e .
2. Especificacion de ciertos elementos comunes

3. Interrogantes de los estatutos y normas de régimen

. . 3. Fundamentacién de los elementos privativos
interior

4. Interrogantes de los elementos comunes y privativos
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Prerrogativas y deberes en el régimen de
propiedad horizontal

Contratacién del seguro en las comunidades de
vecinos

1. Los derechos y deberes de la comunidad
2. Los derechos y deberes de los propietarios

3. Interrogantes de los derechos y deberes en el régimen de
propiedad horizontal

La consecucion de obras en el regimen de
propiedad horizontal

1. Las obras en elementos y zonas comunes
2. Las obras en elementos y zonas privativas

3. Interrogantes de las obras en comunidades de
propietarios

1. Aspectos introductorios del establecimiento de seguros
en las comunidades de vecinos

2. El concepto y la temporalidad de los seguros en las
comunidades de vecinos

3. La determinacién de la responsabilidad civil en las
comunidades de vecinos

4. Fundamentacion del seguro multiriesgo
5. Revisién del valor de las garantias
6. Reservas de la cobertura

7. La defensa juridica asegurada

Procesos judiciales en el régimen de la
propiedad horizontal

1. Aspectos introductorios de los procedimientos judiciales
de la propiedad horizontal

2. PARTES LEGITIMADAS EN EL PROCESO
3. Demanda vy solicitud procesal
4. Procedimientos judiciales de la propiedad horizontal

5. Ejecutividad de las resoluciones judiciales en la
propiedad horizontal

6. Interrogantes de los procesos judiciales en la propiedad
horizontal
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La gestion contable en las comunidades de
vecinos

1. Aspectos introductorios de la contabilidad en las
comunidades de vecinos

2. Supuesto de comunidad de propietarios
3. Gestion contable de las comunidades de vecinos
4. Las cuentas y su desglose en las comunidades de vecinos

5. Planificacion presupuestaria, las reservas

Empleados en el servicio de la comunidad de
vecinos

1. Aspectos introductorios de la empleabilidad en las
comunidades de vecinos

2. La gestion de los contratos de los empleados de la
comunidad de vecinos

3. Determinacion de la cuantia de cotizacién a la seguridad
social

4. La periodicidad de ciertos tramites

5. Los riesgos laborales y su prevencién en las comunidades
de vecinos

6. Desaparicion de la relacion laboral

7. Interrogantes de los empleados en la comunidad de
vecinos
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metodologia de aprendizaje

La configuracién del modelo pedagégico por el que apuesta INESEM,
requiere del uso de herramientas que favorezcan la colaboraciény
divulgacion de ideas, opiniones y la creacion de redes de conocimiento mas
colaborativo y social donde los alumnos complementan la formacién
recibida a través de los canales formales establecidos.

I

Con nuestra metodologia de aprendizaje online, el alumno comienza su andadura en INESEM Business School a través de un campus
virtual disenado exclusivamente para desarrollar el itinerario formativo con el objetivo de mejorar su perfil profesional. EL alumno

debe avanzar de manera auténoma a lo largo de las diferentes unidades didacticas asi como realizar las actividades y
autoevaluaciones correspondientes.

El equipo docente y un tutor especializado haran un Nuestro sistema de aprendizaje se fundamenta en cinco
seguimiento exhaustivo, evaluando todos los progresos del pilares que facilitan el estudio y el desarrollo de
alumno asi como estableciendo una linea abierta para la competencias y aptitudes de nuestros alumnos a través
resolucién de consultas. de los siguientes entornos:
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Secretaria Campus Virtual

Sistema que comunica al alumno directamente Entorno Personal de Aprendizaje que

con nuestro asistente virtual permitiendo permite gestionar al alumno su itinerario

realizar un seguimiento personal de todos sus formativo, accediendo a multitud de re-

trdmites administrativos. cursos complementarios que enriquecen

el proceso formativo asi como
la interiorizacion de conoci-
mientos gracias a una
formacion practica,

Revista
Digital

social y colaborativa.

Espacio de actualidad/
donde encontrar
publicaciones
relacionadas con su

Comunidad

area de formacion.

Un excelente grupo Espacio de

de colabradores y encuentro que

redactores, tanto Comunidad pemite el contacto

internos como externos, de alumnos del

ue aportan una dosis :
q P mismo campo para

de su conocimiento =
y la creacion de

experiencia a esta . .
P vinculos profesionales.

red colaborativa Un punto de intercambio

de informacioén. . .. .
de informacion, sugerecias
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SERVICIO DE
Orientacionde Carrera

Nuestro objetivo es el asesoramiento para el desarrollo de tu carrera
profesional. Pretendemos capacitar a nuestros alumnos para su adecuada
adaptacion al mercado de trabajo facilitandole su integracién en el mismo.
Somos el aliado ideal para tu crecimiento profesional, aportando las
capacidades necesarias con las que afrontar los desafios que se presenten
en tu vida laboral y alcanzar el éxito profesional. Gracias a nuestro
Departamento de Orientacién de Carrera se gestionan mas de 500
convenios con empresas, lo que nos permite contar con una plataforma
propia de empleo que avala la continuidad de la formacion y donde cada
dia surgen nuevas oportunidades de empleo. Nuestra bolsa de empleo te
abre las puertas hacia tu futuro laboral.
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Ofrecemos a
NUEestros alumnos
facilidades
economicas vy
filnancieras para la
realizacion del pago
de matriculas,

todo ello
1009%
sin intereses.

INESEM continGa ampliando su programa de
becas para acercar y posibilitar el
aprendizaje continuo al maximo nimero de
personas. Con el fin de adaptarnos a las
necesidades de todos los perfiles que
componen nuestro alumnado.

4%
palE B B
:." ’, -
"',.L.-.‘ ﬁ\\: }' =
. ) g
g M
o .:.l. *ssss
gt

g r
LIy

o<

i TN
v

fy  Paralos que atraviesen un peri-

Beca :: odo de inactividad laboral y de-
cidan que es el momento

desempleof -

e
ara invertir en la

P
jora de sus

15% Beca-

emprende

L d

Beca
alumnos




Curso Superior en Broker Inmobiliario

Curso Superior en Broker Inmobiliario [ 35 ] INESEM BUSINESS SCHOOL


https://www.inesem.es/

Impulsamos tu carrera profesional

INESEM

BUSINESS SCHOOL

WWW.INESEM.ES

> W in (f

958 05 02 05 formaCiOﬂ@iﬂeSGm es Gestionamos acuerdos con mas de 2000

empresas Yy tramitamos mas de 500 ofertas
profesionales al ano.

Facilitamos la incorporacion y el desarrollo de
los alumnos en el mercado laboral a lo largo
de toda su carrera profesional.



http://www.youtube.com/user/inesembusinesschool
http://twitter.com/inesem
http://www.linkedin.com/company/2370697
http://www.facebook.com/inesem.business.school
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